
 

Responsable réseaux circuits spécialisés H/F 
 

Rattaché(e) au Directeur Commercial 
 

Vous êtes gourmand(e) et vous aimez partager vos expériences dans des moments remplis de convivialité, 
alors vous partagez nos valeurs. 
 
Nougat Chabert & Guillot, leader Français de la confiserie traditionnelle en plein développement, recrute en CDI 
un/une Responsable de Réseau dans le domaine des Grandes Surfaces Spécialisées (GSS). Véritable 
ambassadeur(drice) de la Maison Nougat Chabert et Guillot, vous animerez et assurerez la visibilité de nos marques 
auprès de nos partenaires spécialisés (autoroutes, GMSS, gares, aéroports, RHF, distributeurs, ……). 
 

Au quotidien, vos missions seront : 
 

 

Piloter de la performance commerciale  
 

• Assumer la responsabilité, pour son périmètre, de l’atteinte des objectifs de chiffre d’affaires, de marges et des 
engagements budgétaires définis par la Direction commerciale. 

• Assurer le déploiement et l’application des tarifs au sein de son pôle. 
• Suivre et piloter le budget du service (Budget et ristourne de coopération ; Dépenses publicitaires…), assurer 

le reporting associé (compilation des factures, vérification par rapport aux clauses des contrats…).  
• Mettre en place, tenir à jour et analyser les tableaux de reporting commerciaux et financiers. 

 
Développer et animer votre réseau GSS 

• Mettre en œuvre la politique commerciale définie par la Direction et la décliner en plans d’actions opérationnels 
pour son réseau. 

• Développer et structurer le réseau de clients par une prospection active et ciblée (logique de développement, 
au-delà de la gestion du portefeuille existant). 

• Négocier avec les grands comptes et participer activement à la construction tarifaire et marketing, en étant 
force de proposition. 

• Gérer et optimiser la visibilité extérieure des produits, assurer une veille du marché et transmettre les 
informations pertinentes en interne. 
 

Accompagner l’équipe commerciale  
• Animer, encadrer son équipe commerciale dans l’atteinte de ses objectifs. 
• Négocier et traiter les litiges clients en lien avec le service ADV. 
• Fédérer l’équipe autour des priorités commerciales et contribuer à la montée en compétences collective. 



 

Responsable Réseaux GSS H/F 
 

Rattaché(e) au Directeur Commercial 
 

 

Profil recherché 
 

Vous avez le goût du challenge et du résultat, et serez un élément clé de la croissance de l'entreprise  
Vous justifiez d’une expérience réussie en animation commerciale et en optimisation de la performance des ventes.  
Vos expériences vous ont permis d'acquérir le relationnel client et la méthodologie de prospection. 
Vous êtes obligatoirement titulaire du permis B. 
 
 

Qualités nécessaires 
 

Organisé(e), rigoureux(se), autonome, vous savez priorisez vos actions. Grâce à votre aisance relationnelle, vous 
développez un relationnel fort avec vos clients, tout en étant le/la garant(e) de l’image de l’entreprise. 
Vous savez concilier bienveillance et efficacité au service de la performance et du bien-être de l’équipe. 
 
 

Poste 
 

Poste itinérant avec présence régulière sur le terrain, des découchages hebdomadaires seront à prévoir.  
Votre secteur géographique concernera la France entière. 

Avantages : Téléphone portable, ordinateur portable, voiture de fonction, prime annuelle, mutuelle d’entreprise prise 
en charge à 80%, prévoyance, retraite supplémentaire et avantages divers CSE. 

Lieu de résidence idéal : Quart Sud-Est. 
 
Poste à pourvoir dès que possible  
 

Chez NCG, nous sommes partie intégrante dans la création d'une culture inclusive qui nourrit la croissance personnelle, de façon 
à contribuer à notre progrès collectif. Nous croyons que chaque individu augmente la diversité, la complémentarité et l'efficacité 
de nos équipes. 


